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Maria-Theresia Gräfin von Waldburg 
  

Stellen Sie Ihren          
Auslandsvertrieb         

auf den Prüfstand 

Internationale 

Geschäftsentwicklung 

Neue Exportmärkte erschließen 

„Im ersten Jahr habe ich genau 9 Flaschen verkauft, 

nachdem ich einen guten Verkäufer gefunden 

hatte, wurden es ein paar mehr!“ 

John Pemberton 

Gründer und Erfinder von Coca-Cola 

GETS  GmbH 

Ansprechpartner 

CEO Thomas Haberbosch 

Fon + 49.7522.973.3801 

Email: Haberbosch@g-e-t-s.net 
 

Bitte setzen Sie sich mit mir in Verbindung 
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Sie denken auch häufig darüber nach, wie weitere 

neue Märkte professionell zu entwickeln sind? 
 

Tolle Produkte haben Sie!  

Ein erfolgreiches Vertriebsteam haben Sie! 

Exportfähigkeiten haben Sie! 

Dann nutzen Sie uns doch als Türöffner! 
 

Die aktuelle Zeit des globalen Ausbaues bietet 

diesbezüglich ideale Chancen, neue Wege zu wei-

teren Zielmärkten und ertragsstarken Zielgruppen 

zu beschreiten. 
 

Wir helfen Ihnen Ihre Aufgaben umzusetzen, Sie 

und Ihr Unternehmen auf dem Weg der weiteren 

Internationalisierung zu begleiten. 
 

Gemeinsam definieren wir Ihre neuen Zielmärkte, 

die sich aufgrund ausgewählter Kriterien ergeben 

(z.B. Marktpotenzial, Wettbewerber, Preissituati-

on, Marktzugang) ergeben - und gestalten Ihre 

internationale Vertriebsstruktur. 
 

Deshalb sollte es heißen: Exportmärkte aktiv er-

schließen, ausbauen und ergebnisorientiert steuern 

- mit einem erfahrenen Türöffner und langjährigen 

Networker im Ausland! 

NICHT REDEN - TUN HEISST UNSERE DEVISE! 

 

 
 

 

 

 

 
 

Anhand des modularen Konzeptes erhalten Sie: 
 

 geeignete Impulse mittels systematischer 
 Planung Ihrer ausländischen Vertriebs- und 
 Marketinginstrumente. 
 

 überschaubarer und kalkulierbarer Aufwand 
 die neuen Zielmärkte zu bearbeiten. 
 

 Analyse des Wettbewerbsumfeldes im Ziel
 markt und marktspezifischen Eintrittsbarrie-
 ren. 
 

 Hilfestellung bei der Etablierung eines      
 länder-spezifischen Key-Account-Manage-
 ments. 
 

 Auditierung und Bewertung Ihrer beste
 hend en ausländischen Vertriebsstruktur 
 vor Ort. 
 

 Erschließung entsprechender politischen 
 wie gesellschaftspolitischen Plattformen im 
 Zielland 
 

 

Alle vorgenannten Leistungen werden abge-
stimmt auf Ihre heutigen Vertriebs- und Marke-
tingaktivitäten. 

SO SEHEN DIE SCHRITTE AUS! 

 

Unverbindliches kostenfreies Erstgespräch 

Angebot zur möglichen Vorgehensweise mit 

Projektplan 

Qualifikation Ihrer jetzigen und späterer Mitar-

beiter im Rahmen des Workshops „Analyse, 

Planung & Umsetzung“ 

Festlegung Vertriebsaktionen und Planung der 

Umsetzungsaktivitäten- 

Aktive Projektbegleitung und Training vor Ort 

bei der Markteinführung, durch erfahrene 

sachkundige Mitarbeiter, auf Basis regelmäßi-

ger monatliche Berichterstattung 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

Testen Sie uns! 

Wählen Sie uns als Partner für Ihre internationale 

Vertriebsentwicklung! 

 

 


